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Referéncia: Acordo de Parceria | versao marco/2018

Caro parceiro:

Estamos aperfeicoando nosso Acordo de Parceria na versdo 5 (vigente a partir de
01/03/2018) e criando a Plataforma de Parceiros Infusionsoft Brasil para vocé ter
completo controle de seus prospectos, suas vendas, contas ativas, reativadas e
canceladas, assim como das remuneracoes por rewards (prémios por venda) e
comissoes recorrentes.

Estarei a disposicao para esclarecer eventuais dividas.

Para isso, entre em contato por Skype (ID babelteam), por telefone +55 (21) 3173-3368
ou e-mail jorge@babelteam.com.

Vamos fazer o melhor para garantir um bom atendimento para seus clientes e para
vocé, como meu parceiro, com o objetivo de manter um relacionamento de
crescimento pessoal, profissional e empresarial de longo prazo.

Note que, como todo acordo de remuneracao por vendas que depende de recursos
financeiros fornecidos por terceiros (neste caso, por Infusionsoft), este acordo de
parceria e as condicoes de comercializacdo sdao revisadas a cada més. As novas
condicoes do més podem ser encontradas em http://bit.ly/PTAcordoMes

]

Atenciosamente;

Babel-Team Ltda. | Agéncia Digital de Marketing & Vendas Automatizadas | (21) 3173-3368 Pagina 1 de 13


http://bit.ly/PTAcordoMes

CERTIFIED PARTNER

Reward

Definicao:

O Reward ou Prémio* é a remuneracao por cada venda de conta nova realizada pelo
parceiro que fornece o link com o qual o novo cliente compra.

A atribuicao da compra ao parceiro é feita pela aplicacdo de uma etiqueta no momento
que o parceiro cadastra o novo lead ou no momento que o proprio lead cadastra na
pagina exclusiva de parceiro.

Os Rewards dependem 100% da politica de incentivos de Infusionsoft. No Acordo do

Més, detalhamos se tera ou nao Rewards nesse més e se tiver quais os valores e
condicoes.

Calculo do Reward ou Prémio

Por cada venda sera pago (se tiver incentivos no més da venda) um Unico valor

de Reward, segundo as condicdes da Tabela 01, abaixo.

Tipo de Venda

Descricao

Reward

Platinum

Quando o parceiro realiza a venda
sem intervencao de Babel-Team.

Exemplo: o parceiro envia a Babel-
Team o Invoice do Infusionsoft ou
envia a ID da nova conta ou envia a
mensagem “fulano comprou”.

Outra situacao similar é quando o
prospecto indicado pelo parceiro (no
caso, vocé!) solicita o link de compra
e pouco depois envia o invoice de
Infusionsoft.

100% do valor do Reward do
més em dolar enviado pela
Matriz de Infusionsoft ou
equivalente em RS (reais)
segundo a opcao de meio de
pagamento selecionada (ver
condicdes e prazos de
pagamento), menos impostos
e taxas*

0 valor do Reward do més é
informado no primeiro dia
atil. As vezes pode nao ter
Reward num més especifico.

Ouro

Quando a venda necessita ser
completada pela equipe de vendas
de Babel-Team.

Exemplo: o prospecto solicita uma
demonstracao, uma sessao para tirar
davidas ou uma proposta.

50% do valor do Reward do
més em dolar enviado pela
Matriz de Infusionsoft ou
equivalente em RS (reais)
segundo a opcao de meio de
pagamento selecionada (ver
condicdes e prazos de
pagamento), menos impostos
e taxas*

0 valor do Reward do més é
informado no primeiro dia
atil. As vezes pode nao ter
Reward num més especifico.
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* Menos 18% de taxas e impostos em caso de pagamento via banco brasileiro.

* O Reward sera pago somente se a conta permanecer ATIVA durante os 90 dias
seguintes a sua data de compra. Se a conta for vendida no dia 17 de agosto de 2017 e
permanecer ativa até 16 de dezembro de 2017, o Reward sera pago no acerto de contas
de dezembro/2017.

Justificativa: Infusionsoft monitora o comportamento do cliente na conta e nos
informa o seu Score (Customer Health Score - CHS). Ver http://bit.ly/CHS-PT ). Desta
forma podemos reagir a tempo para evitar perder a conta e que nosso parceiro perca
seu Reward e Comissoes recorrentes.
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Remuneracao Recorrente por Contas Ativas
Definicao:

A Remuneracao Recorrente por Contas Ativas remunera o esforco do parceiro
para manter a Conta em estado Ativo (Conta Ativa).

E baseada em quatro variaveis:

1. Quantidade de Contas vendidas nos Ultimos doze meses

2. Percentual de Ganho de acordo com a quantidade de contas vendas,
como definido no item 1 acima (ver Tabela 02 na pagina 5).

3. Valor Total Mensal pago pelos clientes finais pelas contas ativas
(todas elas, as dos Ultimos 12 meses e anteriores) e,

4. Fator de Retencao nos ultimos doze meses

Quantidade de Vendas nos Ultimos doze meses € a soma das conta vendidas
dos ultimos doze meses, calculada no Ultimo dia de cada més.

Percentagem de Ganho ¢é calculado segundo a Tabela 02 da pagina 5.
* Menos 18% de taxas e impostos em caso de pagamento via banco brasileiro.

Valor Total é a suma dos valores mensais pagados por cada uma das Contas
Ativas.

Fator de Retencdo é a percentagem de Contas Ativas nos Ultimos doze meses
em relacao a Quantidade de Contas vendidas calculada no ultimo dia de cada
més.

Conta Ativa é a que nao foi cancelada seja pelo usuario ou por Infusionsoft (o
que ocorre em caso de nao pagamento) ou por transgressao das politicas de
utilizacao e nao esta inadimplente.

O Fator de Retencao é calculado da seguinte forma:

Quantidade de Contas Ativas nos 12 meses anteriores ao més de calculo x 100
Quantidade Total de Contas Vendidas nos 12 meses anteriores ao més de

calculo

Exemplo:

Quantidade de Contas Ativas nos 12 meses anteriores ao més de calculo = 95 x 100

Quantidade Total de Contas Vendidas nos 12 meses anteriores ao més de
calculo = 95
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Resultado: 95
Isto significa que a Percentagem de Retencao neste caso foi de 95%
A Percentagem de Retencéao é calculada todos os meses, no ultimo dia de cada més.

Calculo do Valor Recorrente Mensal

O Calculo do Valor Recorrente Mensal pela venda de contas depende da
quantidade de contas vendidas nos ultimos 12 meses e do Valor Total de todas
as Contas Ativas, inclusive das anteriores aos 12 meses (ver Tabela 02 a seguir).

. Frequéncia
Nivel Quantidade .de % de ganho de
contas vendidas
Pagamento
01 a 10, nos 12 Ganha 05% de comissao A cada més
1 meses precedentes mensal do 30% do Valor Total | para valores
ao més de calculo de todas as Contas Ativas => USD 100
11 a 20, nos 12 Ganha 10% de comissao A cada més
2 meses precedentes mensal do 30% do Valor Total | para valores
ao mes de calculo de todas as Contas Ativas => USD 100
21 a 30, nos 12 Ganha 20% de comissdo A cada més
3 meses precedentes mensal do 30% do Valor Total | para valores
ao més de calculo de todas as Contas Ativas => USD 100
31 a 40, nos 12 Ganha 30% de comissao A cada més
4 meses precedentes mensal do 30% do Valor Total | para valores
ao més de calculo de todas as Contas Ativas => USD 100
41 a 50, nos 12 Ganha 40% de comissao A cada més
5 meses precedentes mensal do 30% do Valor Total | para valores
ao més de calculo de todas as Contas Ativas => USD 100
51 e mais, nos 12 Ganha 50% de comissao do A cada més
6 meses precedentes 30% do Valor Total de todas as | para valores
ao mes de calculo Contas Ativas => USD 100

Babel-Team Ltda. | Agéncia Digital de Marketing & Vendas Automatizadas | (21) 3173-3368

Tabla 02 | Calculo del Valor Recurrente Mensual

Pagina 5 de 13




CERTIFIED PARTNER

Calculo do Valor Recorrente Mensal Final considerando o Fator de Retencéao

Uma vez calculado o Valor Recorrente Mensal por comissdes recorrentes sera
aplicado o Fator de Retencao dos Ultimos 12 meses calculado no Ultimo dia de
cada més, conforme as condicoes da Tabela 03, a seguir.

Fator de Retencao
nos ultimos 12 meses
prévios ao més de
calculo

Descricao

Porcentagem de calculo
do Valor Recorrente
Mensal Final*

Fator de Retencao
acima de 95%

O parceiro reteve mais
do 95% das contas
vendidas nos ultimos 12
meses.

Fator de pagamento
100%

Exemplo:

RS 1.000,00 de comissoes
recorrentes

Valor a ser pago nesse
més: RS 1.000,00

Fator de Retencao

igual ou menor a 95%

O parceiro reteve
menos que 0 95%.

Fator de pagamento
E aplicado o Fator de
Retencao
correspondente.

Exemplo:

RS 1.000,00 de comissoes
recorrentes com 93,4%
de Fator de Retencao

Valor a ser pago nesse
més: RS 934,00

Tabela 03 | Calculo do Valor Recorrente Mensal Final

* Menos 18% de taxas e impostos em caso de pagamento via banco brasileiro.
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Condicées, formas e prazos de pagamento

Babel-Team utiliza duas formas de pagamento de Comissdes e Rewards, cada
qual com requisitos especificos de documentacao contabil:

a)

b)

PayPal em dolares (se tem conta internacional de PayPal, isto €, ligada
a uma conta bancaria baseada no exterior);
Deposito bancario em conta corrente

Caso a opcao do parceiro seja pelo deposito em conta corrente, ha duas
situacoes:

1)

Todos

Parceiro Pessoa Juridica: sera necessario que o parceiro emita uma nota
fiscal com os valores pagos por Babel-Team, e que informe a Babel-Team
os dados bancarios e cadastrais que constam do ANEXO 1.

e Esta nota fiscal deve ser enviada por e-mail para Babel-Team
(financeiro@babelteam.com) até o uUltimo dia do més em que o
pagamento é realizado, com os dados cadastrais de Babel-Team como
indicados no ANEXO 2.

Parceiro Pessoa Fisica: Babel-Team pagara por Recibo de Pagamento de
Autonomo (RPA), com os descontos estipulados por lei (retencao de
imposto de renda - conforme tabela vigente -, de ISS (5%) e de INSS -
conforme tabela vigente). Para isso o parceiro devera enviar a Babel-
Team seus dados cadastrais, conforme indicados no Anexo 3.

0s pagamentos serao realizados a partir do dia 25 do més seguinte ao

calculo, de acordo com as Tabelas 02 e 03 e com as instrucoes abaixo:

O pagamento dos bonus (reward unico por venda, no caso que no més da
venda Infusionsoft tenha estabelecido Rewards sempre ocorrera a partir
do dia 25, 90 dias depois da venda desde que a conta continue ATIVA.
A comissao recorrente sera paga em um prazo indeterminado, assim que
o parceiro acumular uma quantia minima de US$100. A Unica excecao é
se 0 parceiro possui uma conta PayPal estrangeira (de fora do Brasil).
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Outras condicdes

e Para uma primeira conta, nao sera autorizado o parceiro indicar a si
mesmo ou a empresa/agéncia em que trabalhe.

e Caso o parceiro nao envie a nota fiscal no prazo de até 2 meses apos a
data do pagamento, ele estara automaticamente abrindo mao de sua
comissao e/ou reward e da parceria.

e S0 serdo pagados os valores as comissoes despois o parceiro emitir nota
fiscal.
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Vantagens para seus clientes

Babel-Team negocia com Infusionsoft, a cada més, condicoes especiais nas
contas para o mercado latino-americano.

Essas condicoes sao comunicadas a cada parceiro via email (+Facebook +Skype)
em http://bit.ly/PTAcordoMes

2) Crescer com custos de upgrades de contatos e/ou usuarios
muito  competitivos em relacdo aos concorrentes

Os aumentos da quantidade de contatos e/ou usuarios serao feitos com precos
diferenciados e muito vantajosos em relacao aos precos padrao praticados por
Infusionsoft.

3) Treinamento Kickstart gratuito

Pacote de 7 horas for free para indicados pelo parceiro. As primeiras 7 aulas
sao gravadas com o passo a passo para todas as operacdes basicas e a oitava e
altima aula € ao vivo, um a um, com um dos nossos Consultores Certificados por
Infusionsoft.

Outras op¢ées com custo incluem:

Pacote de 2 horas de treinamento individual personalizado = RS 999,00 a
vista, no boleto, cartdo ou transferéncia bancaria.

http://bit.ly/IS2horas

Pacote de 4 horas de treinamento individual personalizado = RS 1.999,00 a
vista, no boleto, cartdo ou transferéncia bancaria.

http://bit.ly/IS4horas

Pacote de 8 horas de treinamento individual personalizado = RS 3.999,00 a
vista, no boleto, cartdo ou transferéncia bancaria.

http://bit.ly/IS8horas

4) Suporte* gratuito em portugués, inglés ou espanhol

Com técnicos certificados perfeitamente fluentes nos 3 idiomas (PT, EN,
suporte gratuito das 9h as 18h, de segunda a sexta.
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Canais de suporte ao usuario
Infusionsoft

Segunda a Sexta de 09 a 18h, exceto feriados municipais,
estaduais e federais.

Skype: sao informados ao cliente imediatamente depois da compra.

Suporte ao Parceiro

Segunda a Sexta de 09 a 18h, exceto feriados municipais,
estaduais e federais.

Contato: Jorge Luiz Ardrizzo

Linha direta com Jorge Aldrovandi, inclusive sabados, domingos e feriados:
(21) 98736-1486 e jorge@babelteam.com
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Anexo 1
Pagamento de Pessoa Juridica

Razao Social

Endereco da sede como consta na Receita Federal, com CEP
Inscricdo no CNPJ

Inscricao Municipal

Inscricao Estadual (quando houver)

Declaracéao de inscricao no Simples Nacional, assinada pelo sé6cio-diretor ou
representante legal, quando for o caso

Telefone do contato financeiro

E-mail do contato financeiro

Dados bancarios correspondentes ao CNPJ

Nome do banco

Numero do banco

Numero da Agéncia

Numero da conta corrente

Nome do correntista como consta no banco

Ao receber o pagamento, o parceiro deve emitir uma nota fiscal para Babel-
Team, no valor recebido, com os dados cadastrais que constam no Anexo 2,
na pagina 12 deste documento, no prazo maximo de cinco dias apés o
recebimento do comprovante de pagamento.
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Anexo 2

Para emissdao de Nota Fiscal de pagamento feito a
Pessoa Juridica

Razéo Social: BABEL-TEAM E-BUSINESS, CURSOS E TREINAMENTOS EMPRESARIAIS
LTDA - ME

Endereco: Rua Davi Campista, 296 / 703
Humaita - Rio de Janeiro - RJ
CEP 22261-010

Inscricao no CNPJ: 10.733.044/0001-84
Inscricdo Municipal: 04466221-7

E-mail: financeiro@babelteam.com

Telefone: (21) 3173-3368

Sécio-diretor: Jorge Ricardo Pesca Aldrovandi / CPF 059.007.577-22

Babel-Team Ltda. | Agéncia Digital de Marketing & Vendas Automatizadas | (21) 3173-3368 Pagina 12 de 13


mailto:financeiro@babelteam.com

. Infusionsoft

CERTIFIED PARTNER

Anexo 3
Pagamento de Pessoa Fisica

As comissoes e rewards serdao pagos mediante emissao de Recibo de Pagamento de
Autéonomo (RPA), com os devidos descontos previstos por lei, a partir dos seguintes
dados:

Nome completo

Endere¢o completo, com CEP
Telefone Fixocom DDD ( )
CelularcomDDD( )

E-mail

CPF

Numero do Pis / Pasep / NIS ou NIT (basta um)

Dados Bancarios

Nome e n2 do banco
Agéncia

Conta corrente
Nome do Correntista

CPF do Correntista
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